Wir mochten hier einmal aufzeigen, worauf beim KHzasing ohne Bonitatsauskiinfte zu
achten ist und anhand welcher Kriterien man seroseunseriosen Anbietern unterscheiden
kann.

Den meisten Nutzern dieses Forums ist sicherliélamat, dass ca. 99 % aller Anbieter, die
Finanzierungen und Leasing fur schwierige FélleeoBohufa- und Creditreformauskiinfte
sowie fur Existenzgriinder, junge Firmen, Problembh@n, ja sogar bei abgegebener
eidesstattlicher Versicherung anbieten, unserds Betriiger sind.

Bei solch unseriésen Anbietern werden Vorkostesikaisbevor es Uberhaupt zur
Auszahlung eines Darlehens bzw. beim Leasing zsfiéferung des Objektes an den
Leasingnehmer kommt. Diese Vorkosten konnen vouabahlende Vermittlungsprovisionen
sein, Bearbeitungsgebtuihren des Darlehens- bzwirgegebers, Geldbeschaffungskosten etc..

Im Leasingbereich soll der Leasingnehmer diese dstsgn meistens dann zahlen, wenn er
eine Leasingzusage erhalten hat, entweder solése diorkosten vor Zusendung des
Leasingvertrages an einen Vermittler und / odeginan Leasinggeber gezahlt werden oder /
und der Leasingvertrag wird lhnen per Nachnahmegangt.

Generell gilt hierbei: Wenn eine Leasinggesellsthalbst, also nicht der Vermittler, eine
Bearbeitungsgebuhr auf solchem Wege vorab verlaigtieses vollkommen unlogisch,
Bearbeitungsgebihren werden von Banken und Leassefjgchaften grundsatzlich in die
Konditionen eingerechnet und bezeichnenderweiskesmur Leasinggesellschaften, die
angeblich Leasing ohne Bonitatsauskiinfte, ohnefaata. anbieten, die ihre Gebihren
vorab kassieren. Da sollte man sich doch geneeelFichge stellen, ob es ein Leasinggeber,
der wirklich vorhat den Leasingvertrag mit dem Kandn der angebotenen Form
abzuwickeln, notig hat, Gebuhren vorab zu nehmama eine schriftliche Leasingzusage
aufgrund derer diese Gebuhr erhoben wird im Bankad-Leasingbereich nicht Gblich ist,
eine Bank oder Leasinggesellschatft teilt einem kKumnaheist mindlich oder fernmundlich
mit, dass Sie bereit ist, ihm ein Darlehen zu geesitbzw. mit ihm einen Leasingvertrag
abzuschlief3en und verbindet dieses ggf. mit eirgmfdichen Angebot. Mochte der Kunde
das Angebot annehmen, wird einfach der Darleheshesr loeasingvertrag mit ihm
geschlossen.

Als wir selbst einmal dem Geschaftsfuhrer einersiimggesellschaft, die Vorkosten nimmt

(die auch hier im Forum negativ bekannt ist) ireeinTelefonat auf den Zahn gefiihlt haben
und ihn fragten, warum er denn eine Bearbeitung#yelon seinen Kunden nehme, bevor er
diesen einen Leasingvertrag zusende, wenn er agiiss Absichten habe, entgegnete dieser,
er nehme die Gebihr, da viele Kunden den Vertrag gmdoch nicht unterschrieben und
garantiere zudem den Kunden, sie bekdmen die Gebckerstattet, wenn sie ihrerseits den
Vertrag nicht anndhmen. Diese Argumentation istua vollkommen unlogisch, wozu nimmt
man eine Gebuhr vorab fur den Fall, dass der Kaletieleasingvertrag nicht unterschreiben
mochte um sie dem Kunden dann genau in diesenz@itkzuerstatten, namlich wenn er
den Vertrag nicht unterschreibt?

Auch bei einem Vermittler, der seine Provision ori von Vorkosten kassiert ist dieselbe
Frage zu stellen, ndmlich ob er es notig habe, wdenieasinggeber, fur den er vermittelnd
tatig ist, den Leasingvertrag wirklich in der derarilen angebotenen Form abwickeln wird.

Klar muss sich ein Vermittler, der Leasingvertrade. auch fir Kunden, die die
eidesstattliche Versicherung abgegeben haben \tetlmnabsichern, denn von solch einem



Kunden die Provision zu erhalten, nachdem der Kseile Fahrzeug erhalten hat ist dann
meistens unmadglich, wenn der Kunde diese Provisiot zahlen will. Und die meisten
Leasinggesellschaften, die Leasing ohne Bonitéksenfie anbieten, zahlen auch keine
interne Provision an ihre Vermittler, da eine ineProvision in laufende Konditionen
eingerechnet werden muss, was bedeutet, dass asngeertrage i.d.R. bis zum Ende seitens
des Leasingnehmers ordnungsgemalf bedient wer@efusdiallquote der
Leasinggesellschaften, die auf Bonitatsauskinfteisigten aber unverhaltnismalfig hoch ist
(bis zu 50 %), so dass der Vermittler i.d.R. sénavision vom Kunden nehmen muss.

Um aber sowohl sich selbst als Vermittler abzusithgein Geld zu erhalten, als auch den
Kunden abzusichern, dass dieser nicht eine Provimblt ohne nachher sein Auto auch zu
erhalten, gibt es z.B. die Mdglichkeit der Abwick@uiber ein Notarkonto, d.h. es wird auf
Namen des Kunden ein Konto bei einem in Deutschédenrsédissigen Notar eingerichtet,
hierauf zahlt der Kunde die Provision, nachdemhgreovVorkosten den Leasingvertrag
erhalten hat und er diesen unterschrieben und mavdanittler zuriickgereicht hat. Somit ist
zum einen sichergestellt, dass der Kunde auchialirklen Vertragsabschluss winscht, denn
allein aufgrund der Tatsache, dass einem Kundeh momer die Méglichkeit gegeben
werden muss, sich einen Vertrag erst einmal in Riunehzulesen und dann zu entscheiden,
ob er ihn unterschreiben mdchte oder nicht, isich®n unseriés dem Kunden vor Zusendung
des Vertrages Geld ,abzukndpfen®, selbst wenn diigardie seridse Absicht seitens der
Leasinggesellschaft dahinter steht, den Vertragliwir mit dem Kunden in der angebotenen
Form abzuwickeln. Denn es kann doch immer seirs deem Kunden etwas an den
Vertragbedingungen nicht gefallt und sich dahes@midet, diesen nicht zu unterschreiben.
Das ist sein gutes Recht als Kunde und daher dilrfenn diesem Fall auch keine Kosten
entstehen.

Bei der Abwicklung tber das Notarkonto erhalt detad denn vom Kunden selbst die
Anweisung, die Provision erst dann an den Vermitileszahlen zu durfen, wenn die
Finanzierungsbestatigung bzw. die Erklarung UbarBlestelleintritt (der Leasinggeber
erklart damit, dass er in das zwischen dem Kunaehdem Autohaus geschlossene
Bestellverhéltnis Uber das Fahrzeug eintritt) deasinggebers beim Lieferanten des
Fahrzeuges (i.d.R. Handler bzw. Autohaus) vorliegt diese Bestéatigung nicht von den
Vertragskonditionen abweichen darf. In diesem katin der Kunde das Fahrzeug jederzeit
beim Handler — unter Leistung der Leasingsondeurahbzw. Anzahlung an den Handler —
abholen. Selbstverstandlich muss sich der Notan baon Handler vergewissern, dass diese
Finanzierungsbestatigung der Leasinggesellschaftioh bei ihm vorliegt und das Fahrzeug
somit an den Kunden ausgeliefert werden kann.

Damit kommen wir gleich zum n&chsten entscheidem®erkt. Vollkommen klar ist, dass bei
Verzicht der Leasinggesellschaften auf eine Bospiéitfung die nicht vorhandene oder sogar
negative Bonitat des Leasingnehmers und somit diéghee Ausfallrisiko fur die
Leasinggesellschaft nur durch eine relativ hohealihmg - bzw. wie es im Fachjargon heif3t
einmalige Leasingsonderzahlung — ausgeglichen wekden. Diese betragt i.d.R. mindestens
25 % des Anschaffungspreises bei freier Fahrzeng-Hiandlerwahl, bei Bestandsfahrzeugen
der Leasinggesellschaft (die ihrerseits aber hdidgrteuert sind) oder handlergebundenen
Finanzierungen manchmal auch nur 20 %. Geringeneé&aahlungen wie 10 oder 15 % sind
i.d.R. reine Lockangebote unseriéser Anbieternaiggstens nur vorhaben diese Anzahlung
vom Kunden zu kassieren, ohne dass dieser wirklishAuto erhalt oder um nach Zahlung
des Kunden im nachhinein eine héhere Anzahlungeziangen. Bei seriosen Gesellschaften
sind Anzahlungen von 10 — 15 % nur dann moglicmmen Fahrzeug weit unter dem
Ublichen Marktpreis angeschafft wird, wie z.B. Bbl6sung eines bestehenden



Leasingvertrages mit geringem Restwert, so dasAmahlung im Verhaltnis zum
Marktpreis wieder minimal 25 % betragt.

Leasingsonderzahlungen in Hohe von 10 — 15 % wesdelrel3lich schon von regularen
Leasinggesellschaften verlangt, die Bonitatsaugkigihholen, die zwar auch Leasing ohne
Sonderzahlung anbieten, aber eben eine Sonderzgldigrenzwertigen Bonitéaten
verlangen, z.B. bei einem Creditreform Bonitatsiden lediglich 290. Auch daran kann
man sehen, dass Leasingsonderzahlungen in die8Berdnung das Risiko bei
komplettem Verzicht auf Bonitatsauskinfte nichtpadfern kdnnen, so dass seridose
Gesellschaften, die ohne Bonitatsauskinfte arhaitieht mit solchen niedrigen Anzahlungen
locken.

Entscheidend ist bei der Unterscheidung zwischadssn und unseriésen Anbietern aber vor
allem, an wen die Anzahlung bzw. Leasingsonderzahhu leisten ist. Vollkommen
unlogisch — und bei herkdbmmlichen Leasinggesellsehadie Bonitatsauskinfte einholen
auch vollkommen unublich — ist es, diese an diesingmesellschaft selbst zu zahlen, diese
Variante dient i.d.R. auch wieder nur dazu, dig#nung vom Kunden zu kassieren und
dann den Leasingvertrag nicht abzuwickeln bzw. diesem aus fadenscheinigen Griinden
zurtckzutreten (z.B. wegen negativer Bonitatsmet&rabwohl vorher damit geworben
wurde, auf entsprechende Auskiinfte zu verzichtday aur zu plétzlich ganz anderen
Konditionen zu erflillen wie z.B. héherer Anzahlalg zuvor angeboten, da z.B. ein von der
Leasinggesellschaft gefordertes Wertgutachten diéd&fFahrzeug niedriger ausfallt als der
geforderte Kaufpreis (zu diesem Thema kommen vdtesmoch).

Einzig logisch ist es daher, dass die vereinbag@singsonderzahlung bei Abholung des
Fahrzeuges an den Verkaufer des Fahrzeuges geaahitnd auch dort verbleibt, d.h. der
Verkaufer bekommt dann vom Leasinggeber noch diei@nz zum vollen Kaufpreis, da ja
der Verkaufer bzw. Handler ohnehin den vollen Kagifperhalten muss. Nur diese Variante
der Leistung der Anzahlung ist serids und schizdavor, eine Leasingsonderzahlung zu
zahlen, ohne nachher das gewiinschte Fahrzeug alteerh

Ein weiteres Indiz, um einen seriésen von einenedsen Anbieter zu unterscheiden kann
die Art bzw. der Umfang der von der Leasinggeské#sicfir eine Entscheidung notwendigen
bzw. verlangten Fahrzeugdaten sein. Hierfir muss sich dariiber im Klaren sein, dass das
Fahrzeug bei nicht vorhandener oder nicht ausreadreBonitat des Leasingnehmers die
einzige Sicherheit fur die Leasinggesellschaftddt, das Fahrzeug muss entsprechend
werthaltig sein. Um das zu prifen bendtigt die imggesellschaft eine genaue Aufstellung
der Ausstattung und Angaben Uber Motor- und Karesszriante sowie beim
Gebrauchtfahrzeug Laufleistung und Anzahl der Vibenaind auch Angaben tber den
Verkaufer bzw. Handler, dessen Seriositat hierbehantscheidend ist. Daher wird eine
seriose Leasinggesellschaft stets ein detailligktegebot des Handlers verlangen. Sofern eine
Leasinggesellschaft oder ein Vermittler die Fahgzatien nur mit ein paar Abfragen in der
Selbstauskunft wie Hersteller, Typ, Baujahr und$Pabfragt, ohne solch ein Angebot zu
verlangen, sollte Sie das misstrauisch machene diegaben reichen keinesfalls aus, um
beurteilen zu kénnen, ob das Fahrzeug einen maddigen Preis hat oder nicht. Wenn bei
solch durftigen Fahrzeugdaten dann nach kurzerefieit Leasingzusage kommt, in
Verbindung mit der Aufforderung, eine Gebuhr zuleahdamit man Ihnen den
Leasingvertrag zusendet, sollten Sie mehr als satpsein.

In solchen Fallen wird dann haufig von der Leasesglischaft nach Zusendung des
Vertrages an Sie sowie nach Kassieren einer Beargsigebuhr (und ggf. nach Zahlung



einer Provision an einen Vermittler) und nach Zaflder Leasingsonderzahlung an die
Leasinggesellschaft selbst von Ihnen verlangt, 8assiber das Fahrzeug von einem
anerkannten Gutachter (z.B. TUV oder DEKRA) ein Wetachten anfertigen lassen,
naturlich auf Ihre Kosten als Kunde. Wie bitte? Isaen eine Leasingzusage erhalten,
Gebuhren und Sonderzahlung an den Leasinggebénlgand sollen jetzt plotzlich ein
Wertgutachten erstellen lassen? Ist das logisch eids? Nein, ist es nicht. Wenn eine
Leasinggesellschaft zur Beurteilung Gber den Westleahrzeuges ein Gutachten verlangt,
dann wirde eine seridse Gesellschaft dieses vettangyvor Sie Gber die Annahme des
Leasingantrages entscheidet und Ihnen im positfadirKonditionen nennt, und nicht erst
nach Vertragsunterzeichnung und Leistung der Lgasimderzahlung, meistens in der
Hoffnung, der Gutachter wertet das Fahrzeug ggfemem niedrigeren Wert ein als den
geforderten Kaufpreis, um somit entweder die Mdat zu haben, deshalb vom
Leasingvertrag plotzlich zurtickzutreten bzw. diE@enz zwischen niedrigerem
Gutachterpreis und hoherem Kaufpreis als zusagligasingsonderzahlung nachzufordern.
Ein beliebter Trick solcher Gesellschaften ist @shaden Kunden mit einer vermeintlichen
WahImdoglichkeit Gber die Hohe der Anzahlung zu kégdso dass der Kunde denkt, er kénne
— trotz nicht vorhandener oder vielleicht sogar@&xtnegativer Bonitat — entscheiden, ob er
10 % oder 25 % auf das Fahrzeug anzahlt. Der Hewdei Leasinggesellschaft in den AGB,
z.B. auf der Homepage des Vermittlers, dass def Mgrnur 10 % Anzahlung nur dann

greift, wenn der Fahrzeugpreis 15 % unter Mark#pliegt (womdglich ohne den Hinweis,
dass Uber den Fahrzeugwert ein Gutachten angeéf@drgen muss), ist fur den Kunden sehr
irrefihrend, da der i.d.R. gar nicht weil3, wo d=guiare Marktpreis angesiedelt ist. Doch
sollte man sich hierbei auf jeden Fall die Fragdest, welcher Handler ein gutes
Gebrauchfahrzeug (gemeint sind hier nicht durclidnlishe 15 % Rabatt beim Neuwagen) 15
% unter Marktpreis verkauft. Zudem bedingt ein Wetachten, das ergibt, dass das Fahrzeug
z.B. lediglich 12 % unter dem ublichen Marktpreegt nicht etwa, dass der Kunde statt 10 %
nun 13 % anzahlen muss, d.h. lediglich die Differeon 3 % zu den 15 % unter Marktpreis
nachzahlen muss, nein, der Kunde muss in dieseindieahnzahlung der zweiten
Tarifvariante in Hohe von 25 % leisten, d.h. er ;S % Anzahlung nachschiel3en.

Zudem sollte eine Leasinggesellschaft, die taghahrzeuge finanziert, in der Lage sein, ein
normales Gebrauchtfahrzeug von einem seridsen Eiéhutisichtlich des Wertes anhand
eines detaillierten Handlerangebotes einzuwertere @n Wertgutachten zu verlangen. Zur
Not gibt es hierfur Hilfsmedien im Internet wie z JBnobile.de” oder ,autoscout24.de”, die
mittels zahlreicher Vergleichsangebote helfen, Marnktpreis fir ein Fahrzeug zu ermitteln.
Seridse Leasinggesellschaften verlangen dahelilgdigei Old- und Youngtimern bzw.
Klassikern ein Wertgutachten, da bei solchen Falyze der Zustand und somit der Wert
stark differieren kann, oder im Falle eines Sa#mé - Leaseback (in diesem Fall ggf. auch
Vorfuhrung des Fahrzeuges bei der Leasinggeseftycham sicherzustellen, dass die vom
Eigentimer angegebene Laufleistung stimmt, daszeafrunfallfrei und gepflegt ist bzw.
Uberhaupt existent ist und nicht eventuell nurKIez - Brief existiert, da sich in diesem Fall
das Fahrzeug haufig schon lange im Eigentum derdtiglen Leasingnehmers befindet.

Sicherlich kann man beziglich unserer Ausfuhrurjgeat berechtigterweise einwenden, dass
wir nicht objektiv sind, da wir selbst als Vermattlfiir KFZ — Leasing ohne Bonitatsauskuinfte
tatig sind. Da wir und auch die Leasinggesells@mfinit denen wir zusammenarbeiten,
jedoch keine Vorkosten nehmen und wir grundsatdioth nur mit Leasinggesellschaften
zusammenarbeiten, die es mit der LeasingsonderzgBlu handhaben, dass diese bei
Fahrzeugabholung direkt an den Handler bzw. Vedaés Fahrzeuges geleistet wird und
diese Sonderzahlung auch dort verbleibt, ist beiauf jeden Fall sichergestellt, dass der
Leasingvertrag seitens der Leasinggesellschafteim alogewickelt wird und Sie somit Ihr



Fahrzeug auch erhalten, denn was hatten wir oddretisinggesellschaften davon, Ihnen
Versprechungen zu machen, die nicht eingehaltedememwenn weder wir noch die
Leasinggesellschaften etwas daran verdienen?

Zudem sind die in diesem Beitrag erlauterten Ngbatspiele der unseriosen Anbieter
allesamt reale Erfahrungsberichte zahlreicher Knnam uns, die sich erst nachdem sie
woanders ihr Geld verloren haben an uns gewandthaimd uns unabh&ngig voneinander
stets dieselben Vorgehensweisen berichtet haben.

Abschliel3end noch einmal als Zusammenfassung:

Beim KFZ — Leasing ohne Bonitatsauskuinfte solltenv®n folgenden Angeboten lieber die
Finger lassen:

- wenn Sie Vermittlungs- und / oder Bearbeitungsgedriibei einer an Sie
gerichteten Zusage zahlen sollen bevor Sie einaesihgvertrag in Handen haben

- wenn die einmalige Leasingsonderzahlung bzw. Anzahbn die
Leasinggesellschaft selbst gezahlt werden soll

Skeptisch bzw. vorsichtig sollten Sie zudem begéolden Angeboten sein:

- Eine niedrige (oder sogar gar keine) Anzahlung, ahter 20 % bzw. bei freier
Fahrzeug- und Handlerwahl unter 25 % (es sei dégmAnschaffungspreis des
Fahrzeuges liegt weit unter dem tblichen Marktpreis

- Der Anbieter gibt vor, Sie kénnten trotz schwacb@er gar negativer Bonitat die
Hohe der Anzahlung selbst wahlen und eine der Waglichkeiten liegt dabei
weit unter 20 %

- Sie erhalten eine Zusage auf lhre Leasinganfrage mur dirftiger Angaben tber
das Fahrzeug gegenuber der Leasinggesellschaftuviglarke, Typ, Baujahr und
Laufleistung ohne Angaben Uber die Ausstattungy&aviotorisierung, Anzahl
der Vorhalter sowie Uber den Verkaufer selbst

Wir hoffen, mit diesem Beitrag etwas zur Aufklaruiiger dieses in diesem Forum bereits
viel diskutierte Thema beigetragen zu haben.
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